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EDITORIAL

Grupo CL:
imagem “verde”

FOCO

Carbono Lorena do Brasil não fornece ape-
nas tecnologias de recentíssima geração para
a transformação de recursos naturais em in-
sumos como energia eólica e solar, biocom-

bustível, biodiesel ou outras também “limpas”. Faz muito mais
que isso.

Já há um bom tempo adotamos medidas para reduzir
desperdícios que são dinheiro e vida se esvaindo pelos ca-
nos de esgoto e sacos de lixo. Uma é a reutilização de toda
a água nos próprios processos de que saiu. Foi necessário
desenhar e construir instalações para isso e corrigir o pH da

água de nossos próprios efluentes.
No final, temos boa água na fábri-
ca sem aumento de custos e sem
perder ou predar insumo tão vital.

Também reciclamos o cobre em
nossa fundição e recolhemos os por-
ta-escovas antigos dos clientes na
entrega de novos, dando-lhes a des-
tinação adequada ou reciclando a
matéria-prima. O papel descartado
por nossos escritórios é picotado e
serve de proteção aos produtos den-
tro das embalagens. Um sistema de

exaustão e filtragem reduz  a emissão de partículas. Somos
fiéis à legislação ambiental.

Parece paradoxal liderarmos a produção de itens de alta
tecnologia e, ao mesmo tempo, economizarmos água, pa-
pel e até pós descartados em nossos sistemas produtivos,
reutilizando-os. Mas esta é a maneira de a Carbono Lorena
assumir e realizar sua parte no equacionamento citado aci-
ma e que é de responsabilidade de todos, sem exceção.
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Com unidades de negócios em
quase todo o mundo, o Grupo Car-
bone Lorraine não perde de vista a
sustentabilidade e sua própria com-
petitividade. Sua imagem “verde” con-
templa inúmera ações concretas:

- é grande fornecedor de siste-
mas para transportes “limpos”,
como os trens, metrôs e
bondes (VLT, ou veícu-
los leves sobre tri-
lhos),

- é parceiro de
indústrias que res-
peitam a natureza,
como a papeleira,

- tem soluções
para aumentar a
eficiência energéti-
ca melhorando a qualidade da corrente elétrica e evitando
a corrosão para reduzir o consumo de energia,

- tem soluções para: energias renováveis, como a indús-
tria eólica, cujos equipamentos utilizam escovas, porta-esco-
vas, anéis coletores, sistemas de transferência de sinal, en-
coders, fusíveis, chaves, dissipadores de calor, freios e outros
produtos CL; indústria solar, onde o grafite CL entra no pro-
cesso de fabricação de células fotovoltáicas e a proteção do
painel solar conta com um sistema Ferraz Shawmut, uma
das marcas CL; biocombustível ou diesel e etanol, em que
trocadores de calor Kapp, tubulações com revestimento PTFE
Armylor, escovas e porta-escovas e fusíveis possibilitam mai-
or capabilidade e segurança do processo.

Bruno Alves - Diretor  Administrativo-

Comercial
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PARCERIA

Produtos CL em grafite:
mais de 20 anos de sucesso

udo começou em 1987,
com a parceria firmada
entre a CL e a Voith, tradi-
cional Grupo alemão que
domina o mercado de

máquinas para a produção de papel no
Brasil, que é uma de suas principais ati-
vidades em nível mundial. Pela primeira
vez, a CL instalava suas réguas e forma-
tos impregnados em grafite para substi-
tuir as peças em borracha e grafite im-
portadas da Alemanha pela Voith.

O resultado da substituição foi tão
positivo que em cinco anos a CL já es-
tava fornecendo para 80% do merca-
do e também iniciara sua parceria com
a companhia americana Beloit, que

também está ativa no mercado brasi-
leiro. O sucesso dos produtos CL nas
máquinas Beloit foram tão excepcionais
quanto nas da Voith e desde então a
CL expandiu seus fornecimentos, expor-
tando para toda a América do Sul.

Talvez a grande pergunta dos leitores
seja: “Por que as réguas e formatos im-
pregnados de grafite da CL fazem tanto
sucesso?”. A resposta é fácil. Os rolos de
sucção têm a função de remover rapida-
mente a água nas etapas intermediárias
do processo de fabricação de papel. A
água escoa para
seu interior pas-
sando por furos e
então as réguas e
segmentos CL,
agindo como
uma caixa a vá-
cuo, “aspiram” a
umidade em
maior intensida-
de, acelerando o
processo. As van-
tagens dos pro-
dutos CL são:

T

- Divididos em segmentos, são de
fácil manuseio

- Em relação aos itens em grafite Te-
flon, são mais baratos e confiáveis

- Não danificam o rolo perfurado
- Trabalham em segurança em cur-

tos períodos de falta de água nos rolos
de sucção.

Para mais informações sobre os produtos
e serviços da CL Brasil para a indús-
tria papeleira, entre em contato com Nil-
tom Gomes (11 8256-9904 e 8158-5690)
e Roberto Baraldi (11 5693-8762).



4 • CL Brasil em Revista • julho a novembro 2008

ESCOVAS & PORTA-ESCOVAS

O sucesso da CL Brasil vai
fazer 70 anos

om a implantação de várias usinas siderúrgicas,
cimenteiras, ferrovias, papeleiras e outras indús-
trias no Brasil, o segmento de escovas de car-
vão da CL, pioneiro no mercado local, cresceu

e prosperou desde 1939, quando foi criada a CL Brasil. Com
recursos e qualificação técnica da matriz, na França, para o
desenvolvimento de produtos, alavancou ininterruptamen-
te sua Divisão de Escovas.

No início, a necessidade de apoio técnico aos usuários
brasileiros de escovas era enorme, pois a tecnologia, inusi-
tada, não parecia de fácil aplicação. Com anos de desen-
volvimento, treinamento aos clientes e inspeções técnicas
para avaliar o desempenho do produto e garantir o me-

lhor grade para cada aplicação, hoje a CL Brasil é referên-
cia incontestável nesta área.

Havia, porém, a necessidade de porta-escovas que
tivessem o mesmo bom desempenho das escovas para a
boa operação dos sistemas em que são instalados. O par-
que industrial brasileiro precisava de manutenção imedia-
ta: a vida útil dos equipamentos siderúrgicos, cimenteiros
e tantos outros chegara ao fim e demandava reparos e
substituição dos sistemas.

Mais uma vez a CL Brasil buscou recursos na matriz e
passou a importar produtos de qualidade muito superior
aos de empresas nacionais, que não dominavam as técni-
cas de obtenção de itens com performance aceitável. As

C
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ESCOVAS & PORTA-ESCOVAS

restrições alfandegárias vieram a seguir, dificultando as im-
portações e mostrando que era hora de investir na produ-
ção local de porta-escovas CL. 

No início, a tecnologia e os processos de fundições brasi-
leiras resultavam em alto índice de falhas e problemas na
aplicação dos porta-escovas. Dentro das fábricas CL na Eu-
ropa, principalmente na Alemanha, a CL Brasil encontrou o
know-how completo para a implantação de todo o proces-

so e treinamento de seus profissionais.
Durante quatro anos, a CL Brasil se concentrou em in-

vestir em equipamentos, ferramentas e processos. O caro
desenvolvimento local em função do baixo volume de de-
manda e do elevado custo das novas ferramentas apontou
para a urgência em desenvolver outros clientes, o que se
iniciou a partir da América do Sul e chegou à América do
Norte.

Após quinze anos de operação, a divisão brasileira de
Escovas e Porta-Escovas é competitiva o suficiente para ex-
portar para qualquer país. Para isso, conta com a rede mun-
dial do Grupo CL, que facilita toda a operação desde o de-
senvolvimento até a assistência técnica em campo e está
presente em cerca de 70 países, portanto sempre próxima
dos clientes.

Atualmente, a CL Brasil produz itens inclusive para a
matriz do Grupo, assumiu parte da produção da França e
conquistou grandes fabricantes mundiais  de trens elétri-
cos,  locomotivas diesel elétrica, hidrogeradores, motores
elétricos em geral e equipamentos para mineração. 

Com quase 70 anos no Brasil, a Carbono Lorena é prova
robusta de que é preciso investir pesado para alcançar o
que seus investidores esperam e continuar atendendo as
necessidades industriais que mudam a cada instante, além
de que isso é uma questão de sobrevivência para ela e seus
clientes. Sua maior certeza é de que seu sucesso depende
do sucesso de cada empresa que usa seus produtos. E que
vai continuar fazendo a diferença para eles.

Para mais informações sobre Escovas Industriais e Porta-Esco-
vas (BE/BH) entre em contato com a CL Brasil – Alexandre Castro
(11 5693-8740 e 8158-5694) e Douglas Nascimento (11 5693-8681).
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CURTAS
CL BCL BCL BCL BCL Brasil tem norasil tem norasil tem norasil tem norasil tem novvvvvos pros pros pros pros produtos para bens deodutos para bens deodutos para bens deodutos para bens deodutos para bens de
equipamentosequipamentosequipamentosequipamentosequipamentos

Após ter desenvolvido a produção de itens para bens de
equipamentos nas nuances standards utilizadas por várias
fábricas CL, a CL Brasil se habilitou a produzir parte do que
era produzido pela fábrica CL de Amiens (França) e expor-
tálas para lá. Já entraram em produção sete tipos de placas
metálicas para fabricação de escovas na fábrica brasileira. A
informação é de que, somados, todos estes novos produtos
podem chegar a 60 toneladas/ano e elevarão muito o volu-
me de produção da CL Brasil.

CL BCL BCL BCL BCL Brasil em evrasil em evrasil em evrasil em evrasil em eventosentosentosentosentos
• Negócios nos Trilhos — Realizada entre os dias 4 e

6 de novembro em São Paulo, SP, a feira reuniu empresas
que fornecem para o setor metro-ferroviário e retratou o oti-
mismo do segmento em continuar crescendo.

• ENIE — Na feira paralela ao Encontro Nacional de
Instalações Elétricas, em São Paulo (SP), no período de 5 a 7

de agosto, a nova linha Protec-Stor Ferraz Shawmut, da CL
Brasil, foi o grande destaque, segundo o gerente de aplica-
ção Rafael Luques. “Tivemos reuniões com grandes distri-
buidores de fusíveis no mercado brasileiro e firmamos parce-
ria com um deles, que já adquiriu estoque para suas lojas e
iniciou forte divulgação entre seus clientes”.

• USIPA — A CL
Brasil divulgou todas
as linhas de produtos
do Grupo CL na Feira
de Ipatinga (MG), em
julho. A feira tem
como principal públi-
co os profissionais de
indústrias do Vale do
Aço.  Na Rodada de
Negócios realizada
em paralelo à feira,
Alexandre Castro e
Bruno Alves, respecti-
vamente gerente de
produtos BE/BH e di-
retor administrativo-
comercial da CL Bra-
sil, fizeram apresenta-
ção específica para a Cenibra, Vale e Usiminas.

• Seminário técnico-comercial CL — Em setembro,
os representantes da CL Brasil tiveram uma reunião para um
balanço de 2008 e o planejamento de suas ações para o
próximo ano. O gerente de produtos mecânicos da matriz,
Dominique Gaveau, participou do evento. Na foto, toda a
equipe do Departamento Comercial e membros da direção
da empresa que participaram do evento.

A CL Brasil já está exportando placas metálicas que antes eram
produzidas na CL Amiens (França)
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PRODUTOS

Parceiro da indústria no Brasil
há 70 anos

Grafites e materiais para aplicações mecânicas e de alta
temperatura. Pastilhas e freios para equipamentos

industriais, trens e motos de competição

Equipamentos químicos resistentes à corrosão:
equipamentos em grafite, em metais reativos e em

aço inox revestido de PTFE

Escovas de grafite, porta-escovas, anéis
coletores, tacogeradores e encoders para

máquinas elétricas industriais, motores de tração
e aplicações automotivas

Soluções para proteção de circuitos elétricos:
fusíveis industriais, fusíveis de proteção de

semicondutores, chaves seccionadoras,
contatores, dissipadores de calor
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CONTATO DIRETO COM A CL
ESCOVAS INDUSTRIAIS (BE) E
PORTA-ESCOVAS (BH)
• Gerente de produto: Alexandre Castro
e-mail: alexandre.castro@carbonelorraine.com
Telefones: (11) 5693-8740 / (11) 8158-5694
• Gerente técnico: Marcos Heitor de Oliveira
e-mail: marcos.heitor@carbonolorena.com.br
Telefone: (11) 8158-5715
• Vendas internas BH: Douglas Nascimento
e-mail: douglas.nascimento@carbonolorena.com.br
Telefone: (11) 5693-8681
• Vendas internas BE: Angélica Vieira
e-mail: angelica.vieira@carbonolorena.com.br
Telefone: (11) 5693-8723

ESCOVAS AUTOMOTIVAS E PARA
ELETRODOMÉSTICOS (BC)
• Gerente de produto: Aldo dos Santos
e-mail: aldo.santos@carbonolorena.com.br
Telefone: (11) 8158-5691
• Vendas internas: Rosiléa Rabelo
e-mail: rosilea.rabelo@carbonolorena.com.br
Telefone: (11) 5693-8728

PROTEÇÃO ELÉTRICA (FERRAZ SHAWMUT - FS)
• Gerente de produto: Rafael Tadeu Luques
e-mail: rafael.luques@ferrazshawmut.com.br
Telefone: (11) 8473-7541
• Supervisor de Vendas: Rildo Miranda
e-mail: rildo.miranda@ferrazshawmut.com.br
Telefones: (11) 8158-5740/(11) 5693-8715
• Vendas Internas: João Bianchini
e-mail: joao.bianchini@ferrazshawmut.com.br
Telefone: (11) 5693-8715
• Pós -Vendas: Luiz Carlos Lopes
e-mail: luiz.lopes@ferrazshawmut.com.br
Telefone: (11) 5693-8670

EQUIPAMENTOS PARA APLICAÇÕES
QUÍMICAS (GC)
• Gerente de produto: Jorge Lúcio Garcia
Lopes
e-mail: jorge.lopes@carbonelorraine.com
Telefones: (11) 5693-8705 / (11) 8154-9957
• Assistente técnico: Edson Futino
e-mail: edson.futino@carbonolorena.com.br
Telefone: (11) 5693-8738
• Vendas internas: Sandra Fugiwara
e-mail: sandra.fugiwara@carbonolorena.com.br
Telefone: (11) 5693-8698

SOLUÇÕES PARA APLICAÇÕES MECÂNICAS,
DE ALTA TEMPERATURA (HT) E FREIOS (FR)
• Representante comercial e técnico: Niltom
Gomes
e-mail: niltom.gomes@carbonolorena.com.br
Telefones: (11) 8256-9904 / (11) 8158-5690
• Supervisor técnico e comercial: Roberto
Baraldi
e-mail: roberto.baraldi@carbonelorraine.com
Telefone: (11) 5693-8762

• Vendas internas: Osvaldo Done
e-mail: osvaldo.done@carbonolorena.com.br
Telefone: (11) 5693-8661
• Vendas internas: Susana Brito
e-mail: susana.brito@carbonolorena.com.br
Telefone: (11) 5693-8690

VENDAS – TODAS AS LINHAS DE PRODUTOS
EXCETO BC
• Gerente de Vendas: Rafael Galego Silva
e-mail: rafael.silva@carbonolorena.com.br
Telefone: (11) 8158-5709

SÃO PAULO
• Região Leste/Vale do Paraíba
Marcelo Rossi Sales
e-mail: marcelo.sales@carbonolorena.com.br
Telefone: (11) 8154-9962
• Região ABC/Baixada Santista
Cláudio Ramos de Camargo
e-mail: claudio.camargo@carbonolorena.com.br
Telefone: (11) 8406-1835
ou Luiz H. Canedo de Camargo
Telefone: (11) 8158-5723
• Região Norte
Rodrigo Valim
e-mail: rodrigo.valim@carbonolorena.com.br
Telefone: (19) 9607-1102
• Região Sul
Nivaldo Prado
e-mail: nivaldo.prado@carbonolorena.com.br
Telefone: (11) 9657-4779

RIO DE JANEIRO/ESPIRITO SANTO
José Bombardela de Camargo
e-mail: carbonolorenarj@terra.com.br
Telefones: (21) 2437-3168 / (21) 9287-5306 /
(11) 8473-7561

MINAS GERAIS
Eletro Representações Ltda. – Wilma V. Gomes
e-mail: eletro@eletrorep.com.br
Telefones: (31) 3241-1407 / (31) 9971-8205
ou Marcelo V. Alves – Telefone: (31) 9971-9972

RIO GRANDE DO SUL/SANTA CATARINA
Carbotécnica Com. e Repres. Ltda. – Jorge
Korndörfer
e-mail: carbotecnica@carbotecnica.com.br
Telefones: (51) 3473-0044/0173 / (51) 8151-5154

PARANÁ
ACL Representações Ltda. – Aroldo M. Cézar
e-mail: acl@bighost.com.br
Telefones: (41) 3333-4333/3423 / (41) 9981-2307

NORDESTE
Felix Cabral de Lima Filho
e-mail: felix.filho@carbonolorena.com.br
Telefones: (83) 3225-4939 /
(83) 9926-9890

MARANHÃO/PARÁ
Mateec Eletromecânicos Ltda.
Olavo Nascimento
e-mail: mateec@elo.com.br
Telefones: (98) 223-9012 / (98) 9972-7844

VENDAS BC – LINHA AUTOMOTIVA E
FERRAMENTAS ELÉTRICAS

AMAZONAS
Novo Sul Comercial Ltda.
Jairo A. P. Velho
e-mail: novosul@click21.com.br
Telefones: (92) 3654-1246 / (92) 3654-2614 /
(92) 9982-4787

GOIÁS
Paranoá Assessoria de Vendas Ltda.
Mateus de Paula
e-mail: paranoavendas@terra.com.br
Telefone: (62) 3259-6494 / (62) 9971-0006

MINAS GERAIS
Kominas Repres. Ltda.
Marcelo Barão
e-mail: comercial@betelrepresentacoes.com.br
Telefones: (31) 3484-7474 / (31) 9981-6005

NORDESTE
N. Santos e Cia. Ltda.
Fernando Mota
e-mail: icorauto@terra.com.br
Telefones: (81) 3055-1019 / (81) 9959-3618

PARANÁ
Kikuti Repres. Ltda.
Sérgio Kikuti
e-mail: sl.kikuti@uol.com.br
Telefones: (41) 3024-0270 / (41) 9974-2828

SÃO PAULO – CAPITAL
GINN - Com. e Repres. de Auto Peças Ltda.
Gafildes Marques
e-mail: ginnltda@yahoo.com.br
Telefones: (11) 3977-7343 / (11) 3998-8023 /
(11) 9522-9915

INTERIOR DE SÃO PAULO – RIBEIRÃO
PRETO
Bazen Repres. Ltda.
Luiz Furuê
e-mail: bazen@terra.com.br
Telefones: (19) 3626-5569 /
(19) 3626-5420/(19) 9761-2627

VENDAS – PASTILHAS DE FREIOS DE MOTOS
Distribuidor autorizado: Bombardela Motos
Reinaldo Bombardela
e-mail: reinaldobomba@superig.com.br
Telefones: (11) 3951-8501 /
(11) 3966-6432


